»Den Energiemarkt
endlich liberalisieren”

Der Potsdamer Klimaforscher Ottmar Edenhofer
tiber die deutschen Fehler beim Zertifikatehandel

taz: Herr Edenhofer, der Preis
fiir Kohlendioxid rauscht seit
geraumer Zeit immer weiter in
den Keller. Woran liegt das?
Ottmar Edenhofer: Am Staat.
Der Emissionshandel konnte ein
fantastisches Marktinstrument
fur den Klimaschutz sein. Dafur
musste der Emissionshandel
aber auch marktwirtschaftlich
angelegt werden.

Ist er das nicht?

Nein. Wirde das Instrument
marktkonform sein, wiirden an-
gesichts der zunehmenden Er-
kenntnisse iiber den Klimawan-
del die Preise ja bestatig steigen.

Wo liegt der Fehler?

Es gibt in der Politik eine Pro-
Business-Option und eine Pro-
Markt-Option. Die erste Option
bedeutet, dass es um Partikular-
interessen geht, um einzelne
Branchen. Die zweite Option hat
zum Ziel, den Markt zu beleben,
Wettbewerb zu schaffen. In
Deutschland agiert die Politik zu-
meist im Pro-Business-Modus.
Gegen die Interessen des Mark-
tes hat sie beispielsweise die
Energiewirtschaft mit so viel Zer-
tifikaten ausgestattet, dass die
sich tber Kohlendioxid uber-
haupt keine Gedanken machen
muss. Eine richtige Marktwirt-
schaft ist aber gegen solche Inter-
essen. Wir brauchen ambitio-
nierte Minderungsziele fir das
Treibhausgas Kohlendioxid. Nur
ehrgeizige Ziele kénnen ein Sig-
nal an die Investoren sein.

Das Bundesumweltministe-

rium reklamiert fiir sich, die
Absenkung von 499 Millionen
Tonnen in der ersten Handels-
periode auf 453 Millionen Ton-
nen in der zweiten wire ehrgei-
zig. Zu Recht?
Die Antwort gibt Thnen die Borse.
Die Industrie hat in ihrer Selbst-
verpflichtung erklirt, 2010 nur
451 Millionen Tonnen zu brau-
chen. Ambitioniert ware also die
Vorgabe von 400 gewesen. Zwei-
ter Punkt: Auch Bundesumwelt-
minister Sigmar Gabriel plant,
die Zertifikate weiterhin zu ver-
schenken. Das zementiert die
Strukturen der Stromwirtschaft.
Wir brauchen aber endlich eine
echte Liberalisierung auf dem
Elektrizititsmarkt. Eine Verstei-
gerung ist hierzu ein wichtiger
Schritt.

Die EU hat jahrelang ver-
sucht, Wettbewerb auf dem
Energiemarkt einzufiihren -
und ist gescheitert. Daher sol-
len die Stromkonzerne jetzt
ihre Netze abgeben. Zu Recht?

Die Zerschlagung, die EU-Kom-
missionsprisident Barroso for-
dert, ist vollig richtig. Alles, was
dazu dient, die Strukturen aufzu-
sprengen, hilft, den Energie-
markt endlich wirklich zu libera-
lisieren. Okonomisch gesehen,
ist die Integration von Stromnetz
und Betreibern volliger Schwach-
sinn: Alle Okonomen wissen,
dass Marktwirtschaft mit Mono-
polen nicht funktionieren kann.
Und wir wissen auch, dass soziale
oder 6kologische Kosten interna-
lisiert werden miissen. Das ist
doch gerade der Witz der Markt-
wirtschaft: Wer Kohlendioxid
nicht gezielt teurer macht, der
will keine Marktwirtschaft.
Ubersetzt heifit das, die Poli-
tik weigert sich, Politik zu ma-
chen?
Ja. Mit der Stromwirtschaft ist es
wie mit einem kleinen Kind. Man
sollihralle Freiheiten lassen. Das
kann aber nur funktionieren,
wenn sie sich an einige Regeln
und Verbote hilt. Eine solche Re-
gel muss lauten: Die Tonne Koh-
lendioxid kostet zwischen 20
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und 30 Euro. Politik kann das nur
erreichen, wenn sie erstens weni-
ger Zertifikate ausgibt und diese
zweitens zwingend versteigert.
Folgt man lhrem Bild, sind
die handelnden Akteure der
deutschen Bundesministerien
schlechte Eltern. Wer konnte
denn als Jugendamt fungieren?
Die EU. Ehrlich gesagt habe ich
den Eindruck, dass nur noch die
EU retten kann. Umweltkommis-
sar Stavros Dimas hat zweifels-
frei den Vorteil, keine Wahlen
mehr gewinnen zu miissen. Im
Gegenteil: Er hat die Chance, in
die Geschichte eingehen zu kén-
nen. Aus unseren Gesprachen
entnehme ich, dass er das Pro-
blem begriffen hat. Setzt er sich
jetzt deutlich starker gegen den
deutschen Wirtschaftsminister
durch, konnte ein Durchbruch
gelingen.
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